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PRESS RELEASE  
Künzelsau/Cologne, February 05, 2018 

 

Boels Rental coopère avec Berner Group et centralise les achats de 
tous ses dépôts. 
 

 Berner Group élève à un niveau supérieur son approche client en mettant en place une 

solution sur mesure pour Boels.  

 Avec un concept innovant dédié à la plateforme de location, Berner a gagné un key-account 

puissant sur le marché de la location. 

 Boels est désormais l’un des plus importants clients de Berner Group et il achètera tous ses 

outils et consommables chez Berner.  

 

Cologne/Künzelsau, le 5 février 2018. Le Berner Group est désormais le fournisseur officiel de 

Boels Rental. Dès à présent, le groupe de location, dont le siège est située aux Pays-Bas, achètera 

ses outils et consommables exclusivement chez le Berner Group. Après de longues négociations entre 

les dirigeants des deux sociétés, le projet a officiellement vu le jour en 2016, avec pour objectif 

de centraliser les achats de tous les dépôts de Boels d’ici le premier trimestre 2018. La 

collaboration avec l’entreprise de location va encore renforcer le positionnement de la filiale 

commerciale de Künzelsau (Allemagne) sur le marché européen. 

 

Solution sur mesure et optimisation des coûts  

Boels Rental est l’une des sociétés de location les plus connues en Europe en ce qui concerne 

la location de machines, les outils, les dispositifs de production, ainsi que les équipements liés à 

la restauration et à l’événementiel. Dans le but de centraliser et de structurer la gestion des 

commandes de Boels, Berner Group a mis au point pour l’entreprise de location une solution 

optimisée connectée à la plate-forme de commandes de Boels et offrant un environnement sous 

contrôle au sein de son propre système, lié au Webshop Berner. En amont du projet, Boels a 

fragmenté le processus des commandes via lequel sont gérés les achats locaux. Ainsi, la société 

de location peut déterminer de manière centralisée les tarifs et contrôler les transactions 

effectuées entre Berner et les différentes filiales. De cette manière, il est possible de suivre 
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l’utilisation des consommables et outils par chacun des sites, ce qui permet à Boels de mieux 

maîtriser les coûts. 

Tous les sites Boels aux Pays-Bas, en Belgique, au Luxembourg et en Allemagne ont été mis en 

ligne les uns après les autres. À l’heure actuelle, près de 80% des sites Boels peuvent 

commander les produits Berner. D’ici mars 2018, tous les sites Boels seront activés. 

Concrètement, le portefeuille de Boels est passé de 1 000 articles à près de 10 000. « Le 

partenariat va nous aider à standardiser notre gestion des achats. Berner est le partenaire idéal 

pour ce projet », nous confie John Smeets, manager technique chez Boels.  

  

Le projet a été dirigé par une équipe internationale d’employés du Berner Group. « Nous 

répondons aux standards élevés de Boels avec notre expertise globale, une solution 

personnalisée et la grande qualité de nos produits. En appliquant avec succès notre module chez 

Boels, nous avons montré que nous plaçons le client au centre de nos efforts et que notre 

principal objectif est de faciliter la vie de notre clientèle », explique Marco Schepers, responsable 

senior des opérations liées à la chaîne d’approvisionnement pour Berner Group.  

La collaboration avec Boels Rental va consolider la position de Berner et être un important vecteur 

de croissance sur le marché de la location.  

 

Berner Group 

Le Berner Group est une entreprise commerciale familiale fondée il y a 60 ans et comptant près 

de 8 500 employés. Des outils et équipements pour les garages aux matériaux et à la protection 

incendie dans le cadre de projets de construction, en passant par les spécialités chimiques 

destinées aux usines industrielles et au nettoyage commercial – nous fournissons nos produits 

et solutions à nos clients B2B répartis dans 25 pays européens. Partenaire fiable, nous sommes 

aux côtés de nos clients : sur site avec nos 5 500 experts SAV, de manière mobile et numérique 

avec la boutique en ligne, ainsi que via le commerce stationnaire ou notre call-center. 


